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PREGUNTA PROBLEMATIZADORA:
¢éCuales fueron las transformaciones cientificas, sociales, humanisticas, tecnolégicas y culturales durante la edad media?
como fue el comercio en laedad media?

AMBITOS CONCEPTUALES DIA AREA
junio 12 TECNOLOGIAE INFORMATICA y EMPRENDIMIENTO.
los derechos de las entregajunio
comunidades para acceder a 26

bienes y servicios.
EMPRENDIMIENTO

Reconoce los documentos
comerciales
Negociables y no negociables

EXPLORACION
Actividades previas

Observa el siguiente video: https://www.youtube.com/watch?v=uzEb70MmBwI : si fueras un lider que cambios harias para

mejorar la calidad de vida de tu comunidad.

que cambio en tu proyecto de vida crees que debes hacer comoun buen emprendedor

ESTRUCTURACION
Actividades de construccion conceptual

MOMENTO PARA APRENDER:

los derechos de las comunidades para acceder a bienes y servicios (como por ejemplo, los
recursos energéticos e hidricos y la vivienda.

Vivienda y servicios basicos derechos constitucionales de todo ser humano familia y
comunidad .

“El acceso ala vivienda, junto con otros servicios basicos como la educacion o la sanidad, son pilares de una sociedad
sostenible y justa. Siendo un derecho béasico del ser humano, la vivienda, o mejor la dificultad de acceso a ella, esta en
la base de no pocos conflictos sociales, econémicos e incluso politicos actuales. Al igual que otros muchos de los
vectores sociales y econdmicos de la sostenibilidad, una poblacion no es viable ni sostenible a largo plazo si los
ciudadanos no pueden acceder y disponer de un espacio habitable intimo y propio en el que desarrollar los elementos
mas privados de su existencia. Sin viviendas dignas disponibles para todos, con sus servicios basicos asociados,
dificilmente podran conseguirse parametros de sostenibilidad en los demas aspectos, ni econémicos ni sociales, asi
como se compromete la integridad del medio natural si esos servicios basicos como saneamiento y gestion de residuos



https://www.youtube.com/watch?v=uzEb70MmBwI
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no estan garantizados. Por ultimo, las viviendas contribuyen a la sostenibilidad cuando son capaces de acoger a la
poblacion con la méxima eficiencia energética, aprovechando al méaximo las fuentes energéticas y evitando su
despilfarro.

Actividad 1, Investigar:
queson recursos hidricos y laimportancia paralacomunidad. Ejemplos
queson recursosenergéticos. Ejemplos

EMPRENDIMIENTO

oocumlsm
RCANTILES

Documentos comerciales negociables y no negociables

Documentos negociables:: Son todos aquellos documentos cuya caracteristica principal es la de poder
sustituir al dinero en efectivo, ya que son susceptibles de negociacion. Pueden pasar de unas manos a otras
antes de su pago. ejemplo

e Letra de Cambio.

e Cheque.

e Pagaré
documentos no negociables :
DOCUMENTOSMERCANTILESNONEGOCIABLES. Son todos aquellos documentos que sirven
de base para los registros en los libros de contabilidad y a la vez probar desde el punto de vista legal
la realizacion de una operacién mercantil o transaccion comercial (comprar vender pagar consignar
etc) ademas de los vistos en la guia ( factura, recibo de caja) ., consignacion )anterior tenemos

e |a cotizacion
e el pedido
e ¢lvale

MOMENTO PARA PRACTICAR

Explicar desde tu punto de vista cuales son los Recursos basicos que deben tener los seres humanos (otros a los ya
nombrados)

De acuerdo al lugar donde vives qué derechos béasicos no se dan en tu comunidad y porque ?

Explica; porque tienes que cuidar los recursos basicos ? y cémo cuidarlos para no dafiar el medio ambiente.
Representa a través de un gréfico o unaimagen el cuidado de los recursos basicos .
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EMPRENDIMIENTO

Actividad 1.

DIBUJARY EXPLICAR LOS DOCUMENTOS COMERCIALES NEGOCIABLES Y NO NEGOCIABLES
No negociable (la cotizacion el pedido y el vale)

NEGOCIABLES (Letra de Cambio, el cheque y el pagaré)

actividad 2.

consultar que es el ahorroy laimportancia del ahorro .

FECHA DE REVISION:

MEDIO POREL CUAL SE RECIBE EL TRABAJO QUERECIBIR
enedmodo jovenes el trabajo se envia por separado en un documento
tecnologiay se resuelve en el cuaderno de tecnologia
enel correo adriana@iefelixdebedoutmoreno.edu.co yenotrodocumentoel de emprendimientoy se resuelveenel
whatsapp 3053368194 solo para los que no tengan edmodo. | cuaderno de emprendimiento.
fechalimite junio 26
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